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Le proposte alternative
ai concorrenti esteri

. Flessibilita, personalizza-

zione, vicinanza al cliente. Le.

aziende italiane cercano con
questa formula di proporre
servizi cloud computingin pa-
tria. Lasfida & superare lacon-
correnza dei colossi america-
ni, che possono contare su eco-
nomie di scala globale, utili
quandositrattadimettere tan-
ti dati e potenza di calcolo sul-
le nuvole tramite enormi ser-
ver. L'ultima mossa, qualche
giorno fa, & di Tiscali, che ha
lanciato 'offerta cloud per le
aziende: storage, mail gestita,
virtual server, servizio difattu-
razione integrato, disaster re-
covery. Tiscali definisce 'of-
ferta «scalabile e ampiamente
personalizzabile».

«Rispetto a quelli come
Amazon offriamo pit flessibi-
litd e possibilita di personaliz-
zare l'offerta», dice anche Fu-
rio Coltri, direttore Managed
Operations di Engineering,
uno dei protagonisti del
cloud in Italia (con un’offerta
che da qualche mese & a 360
gradi: Paas, Saas e Iaas). «Noi
veniamo dal mondo dell’out-
sourcing, quindi la nostra of-
ferta, anche se & un po’ stan-
dardizzata (com’¢ tipico del
cloud, ndr), comunque haele-
menti personalizzabili e si
pud declinare su misura, con
soluzioni applicative, in base
alle esigenze che rileviamo
presso il cliente», continua.
Altra peculiarita; «Abbiamo
datacenter in Italia, con cui i
nostri clienti possono connet-
tersi in banda larga con quali-

ta garantita, per accedere ai
servizi cloud».

Il maggiore fornitore di ser-
vizi cloud italiano ¢ ovviamen-
te Telecom Italia, che ha presa
soprattutto sulle aziende gran-
di e medie (ma ha un’offerta
adeguata a tutte le dimensio-
ni). Fa leva sullitalianita, per
distinguersi dai colossi ameri-
cani, gia dal nome dell’offerta:
Nuvolaltaliana. «Essere gesto-
ridellarete & un elemento fon-
damentale per garantirelaqua-
lita del servizio. Possiamo offri-
reserviziatutto tondo, dalle te-
lecomunicazioniall'informati-
ca - dice Simone Battiferri, re-
sponsabile Top Clients di Tele-
comItalia~ Lanostraoffertasi
avvale di elementi distribuiti
sul territorio: l'infrastruttura
tecnologica, i servizi di assi-
stenza e consulenza. Un altro
punto di forza ¢ la sicurezza,
con un servizio conforme alle
normative italiane, in molti ca-
simolto pilt restrittive rispetto
aquelle internazionali», conti-
nua Battiferri.

Si noti come i protagonisti
italiani stanno aumentando la
propria scommessa sul cloud.
E di qualche giorno fa anche il
servizio Nuvola It Data Space,
diTelecom. Basato sulla piatta-
forma Atmos di Emc, consente
alle aziende di acquistare lo
spazionecessario per archivia-
re e conservare i propri dati e
dipagare solo quanto effettiva-
mente utilizzato. E di variarne
la quantitd automaticamente
secondo le esigenze.

Un’idea gia varata da Se-

eweb che, conf[XaENe uno de-
gli attori minori pit innovati-
vi in questo settore (dopo es-
sersi fatti le ossa con ’hosting
virtuale). Halanciato direcen-
te un’offerta di Platform as a
service flessibile: «Ti diamo
una piattaforma e tu ci metti
un servizio web, per esempio
unsito. Paghiinbase all'utiliz-
z0, cioé in questo caso al nu-
mero di visitatori di ora in ora
- dice Antonio Baldassarra,
CeodiSeeweb ~. Nei momen-
ti di calma, il gestore del sito
pagherapoco, perché utilizze-
rd poche risorse della cloud.
Un giorno fa uno scoop, inve-
ce,ericeveun’ondatadi traffi-
co; probabilmente con altri ti-
pi di offerta il sito sarebbe ca-
duto per eccesso di visite. In-
vece, la cloud di Seeweb adat-
ta le risorse fornite al cliente,
in tempo reale, dando pit ca-
pacita dicomputing e di stora-
ge, con il modello pay-per-
use, a seconda delle esigenze
del momento».

Un altro attore & la torinese
Reply. «Caratteristica distinti-
vadella nostra offerta cloud &
IEnterprise Private Cloud
Computing che consente alle
aziende di avere il proprio da-
tacenter in logica di cloud pri-
vatoy, fanno sapere da Reply.
Va incontro a quelle aziende
chenonselasentono dipassa-
re al public cloud e che voglio-
no ottimizzare, invece che ri-
voluzionare, la propria infra-
strutturaIt. «Lo scenario clas-
sicodi utilizzo di questo servi-
zio ¢ all'interno del datacen-
ter aziendale riconfigurando
progressivamente i sistemi,
migrandone le applicazioni al-
I'interno dellanuvolaegesten-
done I'hardware come risorse
virtuali».
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